
EYiYCE Studios 
Présentation d'Entreprise



1. Introduction à l'Entreprise

"Bienvenue chez Eyiyce Studios, une agence de marketing numérique à service complet dédiée à aider les entreprises à réussir dans le paysage numérique 

en constante évolution. Notre équipe d'experts a une compréhension profonde du marché africain et une passion pour l'utilisation de la technologie et des 

stratégies de marketing pour stimuler la croissance de nos clients. Que vous soyez une startup, une petite entreprise ou une grande entreprise, nous avons 

les compétences et l'expertise pour vous aider à atteindre vos objectifs dans le monde numérique d'aujourd'hui, physique et dans le metaverse.. 

En tant qu'agence du 21ème siècle, nous croyons que la clé du succès en marketing numérique est de rester en avance sur la courbe. C'est pourquoi nous 

restons à jour sur les dernières tendances et développements, et pourquoi nous investissons dans la technologie et les outils qui nous permettent de livrer 

les meilleurs résultats possibles pour nos clients. De la création de plans d'affaires, de présentations d'entreprise, de plans marketing, de plans de 

marketing numérique, de démonstrations de produits, de pitch deck, de médias sociaux, de conception graphique, de développement web, de 

branding et d'impression, de référencement à l'influenceur marketing, nous offrons une large gamme de services pour vous aider à atteindre votre 

public cible et à atteindre vos objectifs commerciaux de la manière la plus efficace possible". 



2. Proposition de Valeur Unique

"Chez Eyiyce Studios, nous révolutionnons la façon dont les entreprises se connectent avec leur public cible sur le marché africain. Nos solutions de marketing 

numérique de pointe intègrent les dernières avancées en matière de technologie numérique et même de la Metaverse, nous permettant de créer des 

expériences immersives et interactives qui engagent et inspirent. Nous croyons que la technologie de la Metaverse est l'avenir du marketing numérique et 

nous sommes fiers d'être à la pointe de cette nouvelle frontière passionnante.

Notre équipe d'experts a une compréhension approfondie du marché africain et une passion pour l'utilisation de la technologie pour stimuler la croissance 

de nos clients. Que vous souhaitiez lancer un événement virtuel, construire un site Web alimenté par la Metaverse ou créer une campagne de marketing de 

pointe, nous élaborons des stratégies de marketing personnalisées et axées sur les données qui offrent des résultats réels. Nous avons les compétences et 

l'expertise pour vous aider à atteindre vos objectifs. Avec nos solutions innovantes.

In addition to our market expertise and technology, we offer a level of personalization and commitment that is unparalleled in the industry. We work closely 

with each of our clients to understand their unique business needs and goals, and we develop marketing solutions that are tailored specifically to their needs.

Our goal is to become a trusted partner to our clients, helping them to succeed in the digital world and achieve long-term growth."

En plus de notre exper�se en marke�ng et de notre technologie, nous offrons un niveau de personnalisa�on et d'engagement sans précédent dans l'industrie. 
Nous travaillons en étroite collabora�on avec chacun de nos clients pour comprendre leurs besoins et objec�fs commerciaux uniques, et nous élaborons des 
solu�ons de marke�ng adaptées spécifiquement à leurs besoins. Notre objec�f est de devenir un partenaire de confiance pour nos clients, en les aidant à réussir 
dans le monde numérique et à réaliser une croissance à long terme." 



3. Analyse du Marché et Public Cible.
Analyse du Marché : 
Le marché africain évolue rapidement et les entreprises recherchent des moyens nouveaux et innovants de toucher et d'engager leur public cible. L'une des

plus grandes tendances sur le marché est l'adoption croissante de nouvelles technologies, notamment la technologie de metaverse et l'intelligence artificielle.

Ces technologies offrent aux entreprises l'opportunité de créer des expériences immersives et interactives qui se connectent avec leur public de manière

nouvelle et significative.

Notre agence est bien positionnée pour profiter de cette tendance, offrant une gamme de services qui utilisent la technologie de metaverse et l'intelligence

artificielle pour obtenir des résultats pour nos clients. Que vous cherchiez à lancer un événement virtuel, à construire un site web alimenté par le metaverse

ou à créer une campagne de marketing de pointe, nous avons les compétences et l'expertise pour vous aider à atteindre vos objectifs. 

Public Cible: 
Notre public cible se compose d'entreprises dans une variété d'industries, y compris les services à valeur ajoutée, la technologie, la vente au détail, les 

divertissements, et plus encore. Nous sommes particulièrement intéressés à travailler avec des petites et moyennes entreprises et des grandes entreprises qui 

cherchent à atteindre un public plus jeune et tech-savvy, car cette démographie est particulièrement réceptive aux solutions marketing innovantes et 

alimentées par la metaverse.

Notre public cible comprend également des entreprises qui cherchent un partenaire pour les aider à naviguer dans le paysage numérique en constante 

évolution. Nous croyons que notre combinaison d'expertise de marché, de technologie de pointe et d'engagement envers l'excellence nous distingue de la 

concurrence, et nous nous engageons à aider nos clients à réussir dans le monde numérique. Que vous soyez une start-up, une petite entreprise ou une grande 

entreprise, nous croyons que nos solutions peuvent vous aider à vous connecter avec votre public cible de manière significative et impactante. Nous sommes 

déterminés à aider nos clients à atteindre leurs objectifs commerciaux et à stimuler la croissance à long terme sur le marché africain.



 a. Création de Plan d'Affaires: Nous aidons nos clients à créer et développer un plan d'affaires complet. Ce service comprend la recherche des tendances de 

l'industrie et des concurrents, l'identification des marchés cibles et de la démographie des clients, l'analyse des projections financières et l'aide à la création 

d'une feuille de route détaillée pour votre entreprise.

4. Offres de Produits / Services

 b. Présentations d'affaires, Pitch Deck:  Les présentations d'affaires efficaces sont essentielles pour communiquer des idées ou des stratégies complexes aux 

parties prenantes, clients ou investisseurs. Les présentations d'affaires doivent être engageantes, informatives et visuellement attrayantes, et doivent 

communiquer efficacement les messages clés. Nous aidons à concevoir et à réaliser des présentations efficaces et engageantes. Ce service comprend la 

conception de graphiques sur mesure, la création de diaporamas, la rédaction du script de présentation et la pratique avec le présentateur pour assurer une 

présentation confiante. Un Pitch Deck est une présentation succincte utilisée pour présenter une entreprise ou une idée à des investisseurs ou des partenaires 

potentiels. Les Pitch Decks comprennent généralement une vue d'ensemble de l'entreprise, du problème traité, de l'opportunité de marché et de la proposition 

de vente unique de l'entreprise.
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d. Plans de Marketing Numérique: Le marketing numérique est une composante essentielle des stratégies de marketing modernes. Un plan de marketing numérique 
devraitdétailler les objectifs, tactiques et budget de marketing en ligne de l'entreprise. Cela inclut l'optimisation pour les moteurs de recherche, le marketing sur les
réseaux sociaux, le marketing par e-mail et d'autres stratégies de publicité et de promotion en ligne.
Notre service peut fournir de l'aide pour la création d'un plan de marketing numérique complet. Ce service comprend la recherche des tendances de l'industrie et des
concurrents, l'identification des audiences cibles, la création de campagnes de marketing numérique, le suivi et l'analyse des résultats, ainsi que la fourniture d'un
soutien et de conseils continus.

e. Démonstrations de produits:
Les démonstrations de produits sont une façon efficace de présenter les produits ou services d'une entreprise à des clients ou des investisseurs potentiels. Une
démonstration de produit professionnelle peut aider une entreprise à communiquer la valeur de ses produits et à se différencier de la concurrence.

Notre service peut fournir de l'aide pour la création d'une démonstration de produit de haute qualité. Ce service peut inclure la création d'un scénario, la conception
de graphismes et d'animations personnalisées, l'enregistrement et l'édition de contenu vidéo, et la pratique de la présentation avec le présentateur pour assurer une
démonstration convaincante et informative. De plus, un service de démonstration de produit peut également fournir des conseils sur la manière de communiquer
efficacement avec les clients ou investisseurs potentiels pendant la démonstration.

 c. Création de Plans Marketing : Un plan marketing complet est une feuille de route qui décrit la stratégie marketing d'une entreprise. Il devrait inclure des détails 

sur le public cible de l'entreprise, la concurrence, les objectifs marketing, les tactiques et le budget. Un plan marketing professionnel peut aider votre entreprise à 

identifier et cibler ses clients idéaux, à se différencier de la concurrence et à allouer efficacement les ressources. Notre service fournit une assistance pour la création 

d'un plan marketing complet. Ce service comprend la réalisation d'études de marché, l'identification des publics cibles, la création de messages et de campagnes 

marketing, l'identification des indicateurs de succès et la fourniture d'un soutien et d'une orientation continuels.
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 f. Marketing sur les réseaux sociaux: Nous aidons nos clients à atteindre leur public cible à travers différents plateformes de médias sociaux. Notre équipe 

est compétente dans la création, la gestion et l'exécution de campagnes de médias sociaux qui sont en accord avec les objectifs commerciaux de nos clients.

            

g. Conception Graphique: Nous offrons une gamme de services de conception graphique, comprenant la conception de logo, la conception de brochure, 

les infographies, et plus encore. Notre équipe de designers talentueux est dédiée à la création de designs visuellement attrayants et percutants qui capturent 

l'essence de la marque de nos clients.       
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h. Développement Web: Nous offrons des services de développement web sur mesure pour aider nos clients à construire et lancer des sites web de haute 

qualité, alimentés par le metaverse, qui génèrent des résultats. Notre équipe d'experts est habile à utiliser les dernières technologies et tendances pour créer 

des sites web à la fois beaux et fonctionnels.

i. Gestion de communauté: Notre équipe fournit des services de gestion de communauté, comprenant l'engagement en ligne, la modération et la gestion 

de réputation. Nous aidons nos clients à construire et maintenir des communautés en ligne solides qui stimulent l'engagement et renforcent la fidélité à la 

marque.
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j.Prototypage de Concept : Nous offrons des services de prototypage de concept pour aider nos clients à donner vie à leurs idées. Notre équipe travaille avec 

nos clients pour comprendre leur vision et créer des prototypes haute-fidélité qui aident à donner vie à leurs idées.

k. Branding : Nous offrons une gamme de services de branding pour aider nos clients à construire une marque forte et reconnaissable. Notre équipe est 

spécialisée dans la stratégie de marque, la création de nom et de message, et est dédiée à aider nos clients à créer une marque cohérente et mémorable qui 

résonne avec leur public cible.
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l.Création de Contenu : Nous offrons des services personnalisés de création de contenu pour aider nos clients à engager leur audience cible. Notre équipe 

de rédacteurs, de designers et de marketeurs est dédiée à la création de contenu à la fois informatif et engageant.

m. SEO et SEM : Notre équipe fournit des services de référencement naturel (SEO) et de marketing des moteurs de recherche (SEM) pour aider nos clients à 

se classer plus haut dans les résultats de recherche et atteindre leur audience cible grâce à la recherche payante. Nous utilisons les derniers outils et techniques 

pour obtenir des résultats pour nos clients.
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n. Marketing en Réalité Virtuelle : Nous offrons des services de marketing en réalité virtuelle pour aider nos clients à engager leur audience cible dans des 

expériences immersives, propulsées par la metaverse. Notre équipe d'experts est compétente dans la création de contenu en réalité virtuelle qui se connecte 

à l'audience cible de nos clients et qui donne des résultats.

o. Intelligence Artificielle : Notre équipe est compétente dans l'utilisation de l'intelligence artificielle pour donner des résultats à nos clients. Que ce soit à 

travers des chatbots, des analyses prédictives ou d'autres solutions alimentées par l'IA, nous utilisons les derniers outils et techniques pour aider nos clients à 

se connecter à leur audience cible de manière significative et efficace.

Que vous cherchiez à lancer une campagne de médias sociaux, à construire un site web propulsé par la metaverse ou à créer une marque à partir de zéro, 

notre agence de marketing numérique à la pointe de la technologie est là pour vous aider. Notre équipe est dédiée à aider nos clients à atteindre leurs 

objectifs commerciaux grâce à l'utilisation de la technologie de la metaverse et de l'intelligence artificielle, et nous croyons que nos solutions peuvent vous 

aider à vous connecter avec votre audience cible de manière significative et efficace.
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5. Études de Cas / Clients Réussis



EYiYCE Studios Business Plans and Business Presentations



6. Work Process

Jour 1 : Consultation initiale

Rencontrer le client pour discuter de ses objectifs commerciaux, de son public cible et de son budget. Collecter toutes les informations 

et les documents nécessaires, tels que le profil de l'entreprise, les informations sur les produits et les données de recherche de marché.

Jour 2 : Analyse et planification

Examiner les informations du client et étudier les tendances de l'industrie pertinente.

Élaborer un plan stratégique, comprenant les objectifs de marketing, le public cible, les canaux et l'allocation du budget.

Jours 3-4 : Développement du plan d'affaires

Développer un plan d'affaires détaillé en mettant l'accent sur la stratégie de marketing numérique.

Inclure des sections sur l'analyse de marché, les objectifs de marketing, le public cible, le budget et les tactiques de mise en œuvre.

Jours 5-6 : Plan de marketing numérique et création de contenu

Créer un plan de marketing numérique axé sur les médias sociaux, le marketing par e-mail et le référencement naturel. Développer 

une stratégie de contenu et produire du contenu pour les plateformes de médias sociaux, les campagnes d'e-mail et les articles de blog.

Jour 7 : Examen et livraison

Revoir le plan d'affaires, le plan de marketing numérique et le contenu avec le client pour s'assurer de leur satisfaction.

Apporter les révisions nécessaires et livrer les documents finaux et le contenu.

Il est important de noter que le délai pour chaque étape peut varier en fonction de la portée du projet et des besoins spécifiques du 

client. Une communication et une collaboration efficaces avec le client tout au long du processus peuvent aider à assurer un résultat 

réussi.



7. Différenciateurs par Rapport aux Concurrents

1. Technologie Metaverse : Notre agence est l'une des rares en Afrique à offrir des solutions alimentées par la technologie Metaverse à nos clients. Cette 

technologie nous permet de créer des expériences immersives et interactives qui se connectent avec le public cible de nos clients de manière nouvelle et 

innovante.

2. Intelligence Artificielle : Notre agence exploite la puissance de l'intelligence artificielle pour obtenir des résultats pour nos clients. Que ce soit par le biais 

de chatbots, d'analyses prédictives ou d'autres solutions alimentées par l'IA, nous utilisons les derniers outils et techniques pour aider nos clients à se 

connecter avec leur public cible de manière significative et efficace.

3. Solutions sur mesure : Notre agence propose des solutions personnalisées adaptées aux besoins uniques de nos clients. Nous prenons le temps de 

comprendre les objectifs commerciaux, le public cible et le budget de nos clients, et nous développons des solutions conçues pour obtenir des résultats et 

maximiser le ROI.

4. Équipe expérimentée : Notre agence est composée d'une équipe de professionnels expérimentés qui sont dédiés à aider nos clients à réussir. Notre équipe 

est compétente, talentueuse et passionnée par ce qu'elle fait, et elle est engagée à fournir les meilleurs résultats possibles pour nos clients.

5. Technologie de pointe : Notre agence est toujours à la pointe de la dernière technologie et des tendances. Nous restons à jour avec les derniers outils et 

techniques de l'industrie du marketing numérique, et nous utilisons cette connaissance pour aider nos clients à rester en avance sur la courbe.

6. Approche axée sur les résultats : Notre agence est axée sur les résultats, et nous nous concentrons sur l'aide à nos clients pour atteindre leurs objectifs 

commerciaux. Nous utilisons des données et des analyses pour suivre le succès de nos campagnes, et nous sommes dédiés à fournir des résultats mesurables 

qui stimulent le ROI pour nos clients.



8.  Stratégies Et Tactiques De Marketing
Voici quelques-unes de nos stratégies et tactiques de marketing que nous utilisons :

1. Marketing dans le Métaverse : Utilisez la technologie du métaverse pour créer des expériences immersives et interactives qui impliquent et enchantent les 
clients. Cela pourrait inclure des événements virtuels, des démonstrations de produits et d'autres expériences interactives conçues pour établir un lien plus 
profond avec les clients.

2. Marketing alimenté par l'IA : Tire parti de la puissance de l'intelligence artificielle pour créer des campagnes de marketing plus intelligentes et 
personnalisées. Cela pourrait inclure des chatbots fournissant un support client, des analyses prédictives aidant à comprendre votre public cible et un ciblage 
publicitaire alimenté par l'IA qui atteint les bonnes personnes au bon moment.

3. Marketing Des Médias Sociaux : Utilisez les plateformes de médias sociaux pour atteindre votre public cible et interagir avec lui de manière personnelle. 
Cela pourrait inclure la création d'une présence sur les réseaux sociaux, le partage de contenu et la réalisation de campagnes publicitaires ciblées.

4. Marketing d'influence : Partenariat avec des influenceurs ayant une grande audience et des taux d'engagement élevés pour promouvoir vos produits et 
services. Cela pourrait inclure le paiement d'influenceurs pour promouvoir vos produits ou leur offrir des incitations pour partager votre contenu avec leurs 
abonnés.

5. Marketing de contenu : Créez un contenu précieux et informatif qui aide votre public cible à résoudre des problèmes et atteindre ses objectifs. 
Cela pourrait inclure des articles de blog, des vidéos, des podcasts et d'autres types de contenu qui positionnent votre marque comme une autorité de 
confiance dans votre secteur d'activité.

6. Marketing par e-mail : Utilisez le marketing par e-mail pour atteindre votre public cible et le maintenir engagé avec votre marque. Cela pourrait inclure 
l'envoi de newsletters régulières, d'offres promotionnelles et d'autres types de contenu par e-mail qui favorisent l'engagement et génèrent des prospects.

7. Optimisation pour les moteurs de recherche (SEO) : Optimisez votre site Web pour les moteurs de recherche afin d'améliorer votre visibilité et de 
générer plus de trafic vers votre site. Cela pourrait inclure l'optimisation de la structure et du contenu de votre site Web, ainsi que l'utilisation de mots clés 
et d'autres tactiques de référencement pour obtenir un meilleur classement dans les résultats de recherche.

8. Publicité au paiement par clic (PPC) : Utilisez la publicité au paiement par clic pour générer du trafic ciblé vers votre site Web. Cela pourrait inclure la 
réalisation de campagnes sur les moteurs de recherche et les plateformes de médias sociaux, ainsi que le ciblage de mots clés et de groupes démographiques 
spécifiques pour atteindre votre public cible.

9. Marketing événementiel : Participez à des événements et salons professionnels pour entrer en contact avec votre public cible et promouvoir votre 
marque. Cela pourrait inclure le parrainage d'événements, l'exposition lors de salons professionnels et la réalisation de vos

10. Marketing de recommandation : Encouragez vos clients existants à recommander de nouveaux clients à votre entreprise. Cela pourrait inclure l'offre 
d'incitations et de récompenses pour les recommandations, et faciliter le processus de recommandation pour les clients afin de référencer leurs amis et leur 
famille à votre entreprise.



9.  Budget marketing et retour sur investissement (ROI) attendu

Le budget marketing et le retour sur investissement (ROI) attendu que nous proposons dépendront de plusieurs facteurs, notamment la taille de votre 

entreprise ou organisation, le public cible, les stratégies et tactiques marketing utilisées, et le niveau de concurrence sur le marché.

Voici quelques éléments à considérer :

1. Budget marketing : Le budget marketing dépendra de la taille de votre entreprise, de l'ampleur de ses efforts marketing, et du retour sur investissement 

attendu. Une grande entreprise avec un plan de marketing global peut nécessiter un budget plus important qu'une petite agence avec une stratégie de 

marketing plus ciblée.

2. Public cible : Comprendre votre public cible est essentiel pour déterminer les stratégies et tactiques de marketing les plus efficaces. Le budget marketing 

dépendra également de la taille et de la composition démographique de votre public cible, ainsi que de ses comportements et préférences d'achat.

3. Stratégies et tactiques de marketing : Les stratégies et tactiques de marketing utilisées auront également un impact sur le budget marketing. Par exemple, 

le marketing d'influence et le marketing événementiel peuvent nécessiter un budget plus important que le marketing par e-mail et le marketing sur les 

médias sociaux.

4. Concurrence : Le niveau de concurrence sur le marché aura également un impact sur le budget marketing. S'il y a beaucoup de concurrence, nous devrons 

peut-être allouer plus de ressources aux efforts marketing afin de se démarquer et de capturer des parts de marché.

En fin de compte, le budget marketing et le ROI attendu dépendront des objectifs et des stratégies spécifiques de l'entreprise. La clé est d'évaluer et d'ajuster 

continuellement le budget et les stratégies de marketing afin d'optimiser le retour sur investissement et de stimuler la croissance de l'entreprise.



10. Projets et objectifs futurs
EYiYCE Studios 

À Eyiyce Studios, certains de nos projets et objectifs futurs incluent:

1. Expansion Vers De Nouveaux Marchés: À mesure que l'agence se développe et acquiert plus d'expérience sur le marché africain, nous cherchons à nous étendre 

vers de nouveaux marchés, que ce soit en Afrique ou à l'échelle mondiale. Cela nécessitera le développement de nouvelles stratégies et tactiques de marketing, ainsi 

que l'acquisition de nouveaux clients et de nouvelles parts de marché.

2. Investissement Dans De Nouvelles Technologies: À mesure que la technologie continue d'évoluer, nous prévoyons d'investir dans de nouvelles technologies de 

marketing, telles que la réalité virtuelle et augmentée, afin de rester à la pointe du progrès et d'offrir des solutions de pointe à nos clients.

3. Diversification Des Services: Afin de répondre aux besoins en évolution de nos clients, nous pourrions envisager de diversifier notre offre de services, en ajoutant 

de nouvelles plateformes de médias sociaux, en offrant différents types de contenu, ou en nous étendant vers de nouveaux domaines tels que le marketing d'influence 

ou le marketing expérientiel.

4. Établissement De Partenariats Stratégiques: Nous pourrions envisager de nouer des partenariats stratégiques avec d'autres organisations, tels que des 

fournisseurs de technologies, des sociétés de médias ou d'autres agences de marketing, afin de fournir des solutions plus complètes à nos clients et d'accéder à de 

nouveaux marchés et technologies.

5. Stimuler La Croissance Et La Rentabilité: En fin de compte, l'objectif de l'agence sera de stimuler la croissance et la rentabilité, à la fois pour elle-même et pour 

ses clients. Cela nécessitera des investissements continus dans la recherche et le développement en marketing, ainsi que le développement de nouvelles stratégies 

et tactiques de marketing efficaces et évolutives.

Pour réaliser ces projets et objectifs futurs, l'agence devra rester concentrée sur la fourniture de solutions de marketing de haute qualité à ses clients, tout en étant 

agile et adaptable face à l'évolution du paysage marketing. L'agence devra également se concentrer sur le développement d'une équipe solide de professionnels du 

marketing ayant les compétences et l'expertise nécessaires pour assurer le succès dans les années à venir.



11. Conclusion Et Appel À L'action
EYiYCE Studios 

+237 674 406 073

+237 696 291 408

+237 673 455 986

www.eyiycestudios.com

eyiycestudios@gmail.com

eyiycestudios

Nous avons le potentiel de transformer le paysage marketing de votre entreprise et de l'Afrique en offrant des solutions innovantes et efficaces répondant aux besoins 

en évolution des consommateurs et des entreprises.

En mettant l'accent sur la prestation de services de haute qualité, en restant à la pointe avec les nouvelles technologies et en établissant des relations solides avec les 

clients et les partenaires, notre agence est prête à stimuler la croissance et le succès dans les années à venir.

Que vous cherchiez à renforcer votre marque, à atteindre de nouveaux publics ou à stimuler les ventes et les revenus, nous pouvons aider votre entreprise à atteindre 

ses objectifs de marketing et à réaliser son plein potentiel.

Ne manquez pas l'opportunité de faire passer vos efforts de marketing au niveau supérieur. 

Contactez-nous dès aujourd'hui et découvrez comment nous pouvons 

vous aider à atteindre vos objectifs de marketing.
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